OPTIZE

SOLUCIOMES

pross

Presentacion corporativa .
OPTIZE




El doble del mercado

150

Ventas
mill € 93

100

85

28

Distribuidor

#1/de 12000
A empresas

2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009
Registros Clientes
Particulares 400.000 Mas de 100.000 oSG
Empresas 100.000 Mas de 25.000 * 11/12 top
Instituciones
Educacién 1.000 Mas de 500 financieras
AA.PP 5.000 Mas de 4.000
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Mayor productividad Mayores ventas, menores costes

Ventas por empleado Costes operativos sobre ventas
Miles de Euros % Sobre ventas
543
2 veces 5

menor

261

Optize Mercado Optize Mercado

Comparado con los 10 top

distribuidores de nuestro mercado
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Modelo de negocio innovador

n Propuesta atractiva para el cliente

Precios de venta Precios de compra

r

Menores costes

Mayor catalogo )
operativos

Venta cruzada

Mejores
resultados

5%>2,5%

Servicios de
valor anadi

gestores personalizados)

ECategory management con proveedores H Operativa muy eficiente
Lideres (hp, Microsoft...)
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Organizacién orientada a ofrecer una

oferta integral

Productos

*Informatica

*Clientes

Servicios de fidelizacion :
*Comerciales/empleados

*Electronica de consumo

*Material de oficina
Servicios de instalacion y *Puesto de trabajo Empresa
*Consumible informatico mantenimiento informatico *Outsourcing total
pross

*Hogar
. . . s .. Los
Servicio de gestion optimizada  ,pp( proyectos

*Vuelos/billetes del parque de impresién «Gestion documental s

complejos

*Regalos

*250 personas ilusionadas en una empresa distinta e innovadora

*Transparencia, eficacia, trabajo en equipo
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Crecimiento Organico + Adquisiciones

|5 Fabricantes

10 Mayoristas Oportunidad / necesidad

12.000 Distribuidores

N
r PyMarket
. {Qué buscamos?
Optlle.es
Bureauinfo @ Reforzar capacidades, aumentar

la oferta al cliente

@ Sinergias, para mejorar

peRBTEe costes y precio

UUNQQ
NRESN

OPTIZE




Especialistas en gestionar

Especialistas en optimizar la gestion de parques informaticos

Gestione su negocio,
despreocupese de su
tecnologia

Adaptando su IT a los
cambios de mercado

Mejorando el
rendimiento de su [T

Reduciendo costes
totales 10-30%

~

L

¢ Mas de 100 millones de facturacion
J Primer distribuidor para empresas de hardware, consumible
y servicios relacionados
‘/ Primer distribuidor B2B de HF, distribuidor de Apple
J Mas de 30.000 clientes empresa y aapp
(27/35 IBEX, 10/12 top instituciones financieras)
" Mas de 100 especialistas TICs, las mas altas certificaciones
./ 40.000 productos, todas las marcas, los precios mas competitivos
q/ Los servicios y soluciones mas avanzados
(+20.000 equipos gestionados en remoto, PPU, e.commerce...)
J Auditoria, diseno, implantacion y gestion de soluciones
integrales a medida
¢ Red propia altamente cualificada de servicio técnico
q/ Logistica propia: 5000m2 almaceén, entregas en 24-48h
\’ ISO 9001, 14001. Centro Especial de Empleo

~
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Muchas Gracias y ayudanos

Continuar anadiendo valor: PPU, fidelizacion, servicios
de informatica

CLIENTES

{En qué podemos mejorar?

Mas que solo negociar precios, realizar planes de
cuentas y desarrollar actividades conjuntas

PROVEEDORES {Como podemos trabajar juntos para
hacer crecer el mercado y hacer
llegar todas las ventajas de tu oferta
al cliente?

Ser la empresa en que la gente quiere trabajar

EMPLEADOS .
{Como podemos ayudarte a

crecer personalmente?
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