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Fuerte Crecimiento El doble del mercado
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Mayor productividad Mayores ventas, menores costes

Optize Mercado Optize Mercado
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Ventas por empleado Costes operativos sobre ventas
Miles de Euros % Sobre ventas

X2 2 veces
menor

Comparado con los 10 top
distribuidores de nuestro mercado



Clave 1 Modelo de negocio innovador

Propuesta atractiva para el cliente

Mayor catálogo/
Venta cruzada

Precios de compra
más bajos

Servicios de
valor añadido

Precios de venta
más bajos

Asesoramiento
y calidad

(gestores personalizados)

Menores costes
operativos

Gestión multicanal
(Énfasis en Internet y Teléfono)

Category management con proveedores
Líderes (hp, Microsoft…)

Operativa muy eficiente

Mayor
crecimiento
20%>10%

Mejores
resultados
5%>2,5%
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Clave 2 Organización orientada a ofrecer una 
oferta integral

#1 en
España

•Informática

•Electrónica de consumo

•Material de oficina

•Consumible informático

•Hogar

•Vuelos/billetes

•Regalos

Productos

Servicios de fidelización

Servicios de instalación y
mantenimiento informático

Servicio de gestión optimizada
del parque de impresión

•Clientes
•Comerciales/empleados

•Puesto de trabajo
•Outsourcing total

•PPU
•Gestión documental

Empresa
conjunta con

pross

Los
proyectos

más
complejos

•250 personas ilusionadas en una empresa distinta e innovadora
•Transparencia, eficacia, trabajo en equipo



Clave 3 Crecimiento Orgánico + Adquisiciones

Oportunidad / necesidad

15 Fabricantes

¿Qué buscamos?

10 Mayoristas

12.000 Distribuidores

Reforzar capacidades, aumentar
la oferta al cliente

Sinergias, para mejorar
costes y precio

1
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Clave 4 Especialistas en gestionar



A Futuro Muchas Gracias y ayúdanos

¿En qué podemos mejorar?
CLIENTES

PROVEEDORES

EMPLEADOS

¿Cómo podemos trabajar juntos para 
hacer crecer el mercado y hacer 
llegar todas las ventajas de tu oferta 
al cliente?

¿Cómo podemos ayudarte a 
crecer personalmente?

Continuar añadiendo valor: PPU, fidelización, servicios
de informática

Mas que sólo negociar precios, realizar planes de 
cuentas y desarrollar actividades conjuntas

Ser la empresa en que la gente quiere trabajar


